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Grammaire et syntaxe  ( dal testo di lingua Multipalmarès vol 2) 
 
Révision des pronoms COD et COI avec l’impératif, révision du passé composé, 
imparfait, conditionnel de tous les verbes réguliers et irreguliers. 
 
Etape 16: comprendre l’actualité et réagir 
Contenus: les pronoms relatifs composés, la forme passive, les pronoms personnels 
accouplés avec l’impératif, les pronoms indéfinis ( certains-quelques…), les 
conjonctions alors que/tandis que. 
 
Etape17: présenter un film ou un livre 
Contenus: le discours indirect, l’interrogation indirecte, des adverbes de lieu 
 
Étapes 18 et 19 : exprimer la nécessité, l’obligation, le but 
Contenus :la formation du subjonctif et son emploi dans la proposition subordonnée, 
Les prépositions par/pour, l’expression du but et la proposition finale 
Le participe présent, l’adjectif verbal et le gérondif. 
 
 A’ l’intérieur des étapes ont été analysés tous les textes de compréhension orale et 
écrite (niveau B1/B2, lecture-traduction-analyse grammatical-questionnaire…), et en 
plus, les textes aux pages 138-142-153-313. 
Sur photocopies : « Lettre ouverte aux jeunes…. », « Ils ont osé partir loin », «  Les 
ados, vont-ils encore au cinéma ? » 
 
 
Commerce :  livre de texte « Commerce en action » di D. Hatuel, ed Bordas 
 
Unité 1 : Les contacts écrits et l’entreprise 
 
L’entreprise, la télématique, la télécopie, le courrier électronique, les notes 
d’information, les parties de la lettre commerciale. 
 
Dossier 1 théorie : l’0rganisation de l’entreprise, les formes de l’entreprise, les 
formes juridiques des entreprises (voir tableau à la page 232). 
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Unité 2 : L’offre et le marketing  
 
La circulaire de présentation d’un nouveau produit, d’information, d’invitation à un 
salon, d’offre promotionnelle (de la page 28 à 37) 
 
Unité 3 : la demande 
Demande et réponse de documentation, d’échantillons et des conditions de 
vente…(page 52 à 57) 
 
Rédaction de toutes les traces des lettres proposées et de toutes les activités à la 
fin de chaque unité. 
Toutes les écoutes de page 23 à 26, de 28 à 37, de 53 à 54 ; vidéo en fin d’unité.. 
Lecture à la page 68. 
 
Dossier 3 théorie:  Les conditions de vente. 
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